
Кейсы / Продавец теплиц собрал пиковый сезон и вырос по заявкам в 5,4 раза

Продавец теплиц собрал пиковый сезон и вырос по

заявкам в 5,4 раза

ПИКПИК

СЕЗОНАСЕЗОНА

×5,4×5,4

ЗАЯВОКЗАЯВОК
Производитель и продавец теплиц из Челябинска: теплицы, парники,

поликарбонат и монтаж под ключ. Спрос на теплицы жёстко сезонный:

основные продажи идут весной, и упустить пик означает потерять год. Мы

заранее подготовили профиль к сезону и на волне спроса нарастили

обращения в 5,4 раза, удержав стоимость контакта на пике.

Отрасль

Теплицы и садовые конструкции

Продукция

Теплицы, парники, поликарбонат, монтаж

Регион

Челябинск

Период работ

Сезон, 7 месяцев

Кейс

Хочу так же → Услуга: продвижение на Авито

Avito

Хочу так же → Услуга: продвижение на Авито

http://localhost:8352/keysy/


×5,4
обращений в пик сезона

310 ₽
цена обращения в пик

×3,6
рост просмотров

4,8
рейтинг продавца

Прошлый сезон клиент отработал слабо: профиль подготовили

поздно, объявления не успели набрать позиции к всплеску спроса, а

на пике продвижение включали хаотично. Задача: заранее

подготовить профиль к сезону, встретить пик спроса в топе выдачи и

не дать стоимости обращения взлететь на волне конкуренции.

Обращений в месяц за сезон

февр март апр май июнь

47

96

178

254

210

ДО СЕЗОНА
Пересобрали каталог и оформление теплиц заранее

НАЧАЛО СЕЗОНА
Прогрели объявления и вывели в топ до всплеска спроса

ПИК, МАЙ
Нарастили продвижение и удержали цену контакта

КОНЕЦ СЕЗОНА

Подвели итоги и готовим профиль к следующему сезону

// Задача // Что сделали
Заранее, до сезона, пересобрали профиль и каталог теплиц и

парников.

Прогрели объявления до всплеска спроса, чтобы к пику быть в топе.

На пике масштабировали продвижение и держали стоимость контакта

под контролем.

Подключили Avito Pro и коллтрекинг для контроля заявок в высокий

сезон.



Платное продвижение Avito Pro Коллтрекинг Автозагрузка (XML)

ЧТО ИЗМЕНИЛОСЬ
ЗА СЕЗОН

ПОКАЗАТЕЛЬ

БЫЛО

СТАЛО

Обращений в месяц (старт → пик) 47 254

Стоимость обращения 460 ₽ 310 ₽

Просмотров в месяц 9 000 32 000

Конверсия просмотр → контакт 0,52% 0,79%

Рейтинг продавца 4,5 4,8

Окупаемость вложений

10×

41×

// Инструм
енты

// Было → Стало



РОСТ ОБРАЩЕНИЙ
МЕСЯЦ ЗА МЕСЯЦЕМ

47

Февр

96

Март

178

Апр

254

Май

210

Июнь

Обращений в месяц Просмотры за период: 9 000 → 32 000 · пик: май

// Динами
ка по месяцам

СКОЛЬКО ЭТО
ПРИНЕСЛО В ДЕНЬГАХ

Бюджет на Avito

380 000 ₽

Получено обращений

1 120

Продано теплиц

246

Выручка с Avito

9 800 000 ₽

×26 окупаемость вложений в Avito 3,9% доля затрат на размещение в выручке

// Эконом
ика проекта



ПРОЦЕСС ПО МЕСЯЦАМ
ДО СЕЗОНА

Подготовка
профиля
Пересобрали каталог и

оформление теплиц заранее, до

спроса.

НАЧАЛО СЕЗОНА

Прогрев
объявлений
Вывели объявления в топ до

всплеска спроса.

ПИК · МАЙ

Масштабирование
На пике нарастили продвижение,

удержали цену контакта.

КОНЕЦ СЕЗОНА

Итоги и план
×5,4 к обращениям; готовим

профиль к следующему сезону.

ИЗ ЧЕГО СКЛАДЫВАЕТСЯ
РЕЗУЛЬТАТ НА AVITO

Каталог теплиц
Объявления по всем моделям теплиц, парников

и поликарбонату.

36%

обращений

140

объявлений

Продвижение
Платное продвижение с усилением ставок на

пике сезона.

50%

обращений

×6

к просмотрам

Магазин на Avito
Витрина-магазин с брендом и монтажом под

ключ.

14%

обращений

4,8

рейтинг

// Как шл
а работа

// Структу
ра размеще

ния



РЕПУТАЦИЯ
ПРОДАВЦА НА AVITO
На Avito рейтинг и отзывы напрямую влияют на позиции и доверие: покупатель

выбирает того, у кого выше оценка и «живой» профиль. Мы системно собираем отзывы

после сделок и держим быстрое время ответа.

4,8 ★

рейтинг продавца

118
отзывов за период

<20 мин
время ответа

100%
отвеченных отзывов

// Рейтинг
 и отзывы

// Результ
ат

×5,4
обращений в пик сезона

310 ₽
цена обращения в пик

Цифры взяты из отчётности по проекту: это не цитата, а измеримый результат.



КТО ВЁЛ ПРОЕКТ
Авитолог

Оформление профиля и продвижение

объявлений

Аналитик

Аналитика обращений и отчётность

Проект-менеджер

Связь с клиентом и контроль сроков

ПЛАН РАЗВИТИЯ НА AVITO
01 Ранняя подготовка к

следующему сезону и

предзаказы.

02 Расширение на садовый

инвентарь и

сопутствующие товары.

03 Выход в соседние области

Урала.

04 Автозагрузка каталога и

работа с отзывами вне

сезона.

Межсезонье используем для подготовки к новому пику спроса.

ЧАСТЫЕ ВОПРОСЫ

// Команд
а проекта

// Что дальше

// Вопросы
 по кейсу



Avito

Юридические услуги

Avito

Ремонт квартир под ключ

Avito

Клининг и услуги для дома

// Другие
 кейсы

http://localhost:8352/keysy/vedenie-avito-yuridicheskie-uslugi/
http://localhost:8352/keysy/vedenie-avito-remont-kvartir/
http://localhost:8352/keysy/vedenie-avito-kliniing/

